‘l I
\\ /I’}Unlvermdad
\
"/

'¢/ \ ICeSI

Visibilidad, transparenciay
confianza en el abastecimiento

Fechadeinicio: Lunes, 17 de marzo
Duracion: 36Horas Modalidad: Online envivo
Horario: Lunes, martesyjuevesde 6:00 p.ma2:00 p.m.
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Imagina tener en tus manos las herramientas clave para dominar todo el
proceso de licitacion, desde la primera fase hastala firmade unacuerdo
estratégico. Este programa esta disefiado para darte las habilidades
que necesitas para negociar con éxito, crear relaciones solidas con
proveedores y asegurar que cada trato que cierres no solo sea
beneficioso, sino que también esté alineado con los objetivos
estratégicos de tu compania. Aprenderas a construir un modelo
sostenible, donde tanto tu como tu proveedor ganen, marcando la
diferencia en cada proyecto. Esta formacién surge de la necesidad que
tienenlas empresas de estar un paso adelante en el mercado, aliandose
con proveedores que no solo cumplen, sino que también contribuyen al
éxito organizacional. Si buscas marcar el futuro de tu compafia con
socios estratégicos, este programaes parati.

Por qué estudiar nuestro Curso:

Este programa te ofrece las claves para llevar a cabo una licitacion
exitosa, utilizando técnicas de negociacidn estratégica que garantizan
que las expectativas de todas las partes interesadas se cumplan. Aqui
aprenderas a dominar un proceso que, muchas veces, en el mercado
laboral carece de directrices claras, dificultando el alcance de los
objetivos empresariales. Con las bases que adquirirds aqui, tu empresa
podraresolver los desafios comunes de las licitaciones, evitando vacios
enlos acuerdos de nivel de servicioy asegurandola coberturacompleta
de aspectos operacionales, comerciales, logisticos y de calidad.
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Connuestro Curso
Estaras en capacidad de:

%1% Comprender el concepto delicitaciony sus fases.

‘ uﬁ'.ll Conocerlos principios basicos de unalicitacionylos roles que interactuan.

Identificarlas habilidades de negociacion, los tipos de negociacionylafilosofiadela
comunicacion para obtener excelentes resultados.

=TT Construir modelo delicitacion confactores diferenciadores para su Compania.
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Este programa es abierto dirigido a técnicos,
tecndlogos, profesionalesy emprendedores de
cualquier sectorempresarial que deseenrealizar
unproceso delicitacionefectoensu
organizacion.
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Modulo1: Modulo 2:

Fundamentos de unalicitacion Etapas de unallicitacién

y estrategias de negociacion

Subtemal (niciacioneniicitacion) Subtemal

Actividades: Actividades:

1. Concepto delicitacion. 1. Presentacion de requisitos delicitacion.

2. Principios de unalicitacion. 2. Propuestas de proveedores.

3. Tipos de negociacion. 3.Mesas de trabajo.

4. Etapas de unproceso de negociacion. 4, Evaluacioncomercialy técnicade
propuestas.

5. Habilidades de negociacion.
5.Selecciondelaoferta.

6.Cierre delicitacion.

Subtema2

7.Caracteristicasde unmodelo de
licitacion exitoso.

Actividades:

Disefio de un sistema para el desarrollo
deunalicitacion.

Subtema2

Actividades:

Sistema de gestionde calidadenuna
licitacion.
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Katherine Chavarriaga

IngenieraIndustrial conmas de 15 afios de experiencia en Logistica de almacenamientoy
distribucion, aseguramiento de la calidad y produccion en Empresas del sector consumo
masivo, zonas francas y farmacéutico. Certificada en Green Belt y en metodologias 8
steps (resolucion de problemas). Especialista en Logistica Integral y Magister en Ing.
Industrial y Gestion de Operaciones.

Ultimas tres experiencias laborales:

2 afos en Zona Franca Palmaseca como Analista Senior de gestion del riesgo en
operaciones, 5 afios en Tecnoquimicas como Coordinadora Logistica de Clientes
Especiales y POP. 5 afios y 8 meses en Laboratorios Baxter como Ing. Senior Logisticay
Supervisora Logistica Cluster Colombia.
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Diligenciar online el formulario de inscripcion

Elformulario de inscripcion puede serencontrado en este link:
http://www.icesi.edu.co/inscripcion_educacion_continua/

Recibiras un correo electronico

Unavezse genere lafacturaustedrecibird un correo electrénico, enese
momento podraingresar al portal de estudiantes de Educacion Continua para
hacerelpago enlinea, www.icesi.edu.co/inscripcion_educacion_continua
Puede generar lafacturay proceder a pagar el valor del programa

Puede generarlafacturay procederapagarelvalor del programaenlineao

pagarenlas entidades financieras que se relacionanen el recibo de pago del
programa de Educacion Continua.

Obtén mas informacion
mercadeoeducontinua@icesi.edu.co

Universidad Icesi
Calle 18 No. 122 -135 Cali - Colombia
www.icesi.edu.co

Encuéntranos como Universidad Icesi en:



