Certificacionen

Lidera con mente, inspira con proposito:
transforma tuimpacto comercial

Horas: 48 | Modalidad: Online en vivo
+ Un encuentro presencial
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La Certificacion en Neuroliderazgo y Equipos
Comerciales te prepara para liderar con inteligencia
emocional, estrategias basadas en neurociencia y un
enfoque enla gestion de equipos de alto desempeno.
A través de herramientas innovadoras, aprenderas a
influir en el comportamiento, fomentar la motivaciony
construir entornos colaborativos que impulsen
resultados comerciales sostenibles, incluso en
contextos desaflantes o de cambio constante.

Por qué estudiar nuestra Certificacion:

En un entorno empresarial cada vez mas dinamico y
competitivo, la capacidad de liderar de manera
estratégica y efectiva se ha convertido en un factor
diferenciador clave. Este curso es importante porque
combina las ultimas investigaciones en neurociencia
aplicada al liderazgo con estrategias practicas para
construir y gestionar equipos comerciales de alto
desempeno. Esto permite a los participantes
desarrollar habilidades de autogestion, influencia y
motivacion, fundamentales para enfrentar desafios,
retener talentos valiosos y alcanzar metas comerciales
de manera sostenible. En un mercado donde la
adaptabilidad, la innovacion y el bienestar son
esenciales, este curso ofrece las herramientas
necesarias paraliderarconimpacto.




Desarrollar una mentalidad de liderazgo de alto desempeno con
la habilidad de motivary gestionar cambios.

Aplicar herramientas de promociony evaluacion para gestionar
equipos, previniendo la fuga de talentos, el bajo rendimientoy
generando unambiente de confianza.

Aplicar técnicas neurocientificas de motivaciony evaluacion para
mantener altos niveles de compromisoy crear un entorno positivo
gque potencie losresultados comerciales.
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Construir equipos comerciales solidosy comprometidos,
alineados allogro de metas estratégicas, fomentando el sentido
de pertenenciay la colaboracion para alcanzar el éxito de manera
sostenible.
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Sideseasliderarconinfluencia, gestionando
equipos de alto desempenoy aplicando
neurociencia parapotenciar susresultados
comerciales, enunmercado dinamicoy
altamente competitivo, donde la tecnologia
y el cambio constante sonfactores clave
para el éxito.

Sielestudiante desea continuar conelposgrado
delaUniversidadlcesi, tendralaopcionde
homologar 4 créditos académicos, enla
Especializacionen Gerencia Comercial. Lo
anterior, tendra una vigenciade 3 ahos, unavez
haya culminado la certificacion. Todo esto,
sujeto aadmisiony ajuste de matricula financiera.

Paralograr la certificacion, el estudiante:
- Deberacontarconunaasistenciadel 80%.

- Aprobarel70% delas actividadesy talleres
desarrollados durante la certificacion.
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Modulo1: Modulo 2:

B Autogestiony Neuroliderazgo. B Gestiondeltalento.

B Mentalidad de Alto Desempeiio B Estrategias de motivacion, retencion
Comercial. y compensacion.

B GestiondelaNeuroquimica B Mentalidad delos equipos de alto
Emocional. desempeno.

B Gestiondel Cambio. B CoachingyMentoring parael

liderazgo.
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ExpertaenNeurociencia Cognitiva Aplicada, entrenadora de alto
rendimientoy especialistaenMindset, conmas de 15 afos de experiencia
como consultoray formadora corporativa. Ha trabajado en el desarrollo de
equipos de alto desempefoy lideres responsables, aplicando principios de
neurociencia para potenciar el rendimientoy elliderazgo. Su trayectoria
incluye la asesoriay participacion enjuntas directivas de organizaciones sin
animo de lucro, asicomo la gestion de programas de inclusion
socioecondmica en cinco paises de América Latina: Colombia, Perd,
México, El Salvadory Guatemala. Ademas, ha establecido alianzas
estratégicas condiversos actores, incluidos funcionarios gubernamentales,
instituciones financierasy agenciasinternacionales. Suenfoque se centraen
eldesarrollo del talento humanoyla creacion de valor compartido.

CEO de Up Potential Consulting
MagisterenMercadeo, Universidad Icesi

Cuenta conampliaexperiencia en cargos de gerenciaen areas de
Ventas, Trade Marketing y Entrenamiento en companias transnacionales
delsectorfarmaceéuticoy en productos de consumo masivo. Como
consultorhaformado enVentas, Estrategiay Gestion del Aprendizaje a
mas de 9.500 personas en companias de diferentes sectores, equipos
paramas de ocho paisesy amas de 350 empresarios.
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Obtén mas informacion

mercadeoeducontinua@icesi.edu.co
+57 313 4875121

Universidad Icesi, Calle 18 No. 122 -135 Cali - Colombia
www.icesi.edu.co

Encuéntranos como Universidad Icesi en:



